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Thema 1: “Dienstreise”
Lexik:

das Schienenland (:- er) — crpana *ee3HbIX JOPOT

der Intercity-Zug (== €) — MeXIyropOaHHIA O3]

die S-Bahn (-en) — sanextpuuka

der Geschaftsreisende (-n) — komMmaHAMPOBAHHBIIA

die Leistung (-en) — yciyra

die Ankunft (== e) — npu0siTHE

das 3-Sterne-Zimmer (=) — Tpex3Be340YHBIH HOMED

das Dienstleistungsangebot (-e) — npeanoxeHue Mo OKa3aHUIO yCIyT
die Fahrkartenausgabe (-n) — OueTHas kacCa

der Fahrscheinkauf (=-e) — mokymnka npoe3aHbIX OMIIeTOB

das Serviceangebot (-e) — oOciyxuBaHue, CepBUC

der Mietwagen (=) — aBTOMOOHMJIb HAIIPOKAT

der Express-Schalter (=) — skcnpecc-kacca

das Ticket (-s) — Ouner

die Platzreservierung (-en) — pe3epBrUpOBaHKE MECT

der Schlafwagen (=) — kyne

die Abfahrt (=) — oripaBncHue

der Flughafen (=) — aspomopr

die Flugverbindung (-en) — Bo3aymHoe cooOIeHune

der Fluggast (= €) — maccaxxup camoJiera

verkehren (te; t) — coBepIath peich

bestellen (te; t) — 3axa3pIBaTh

fahren mit D. (fuhr, gefahren) — exatp Ha .-

zahlen fiir Akk. (te; t) — maaTuTh 3a 4.-11., OIJIAYUBATH

bieten (bot, geboten) — npeaarats

buchen (te; t) — 6GporupoBaThH

sich erkiindigen (te; t) nach etw. — cipaBiATbCS O 4.-JI., y3HABATH
zur Verfligung stehen (stand, gestanden) — HaXOAUTHLCS B PaCIOPSHKCHUH

Geschaftsreisen

Deutschland — Schienenland. Eine Infrastruktur, die sich rechnet. Wer

beruflich unterwegs ist, kann sie voll nutzen. Vor, wihrend und nach der Fahrt
wartet die Deutsche Bahn AG mit Leistungen auf, die auch Geschéift gut
bekommen.

Das beginnt mit der Information vor der Reise. Mit personlicher

Beratung, telefonischer Auskunft oder online auf IThrem PC. Egal, auf welchem
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Kanal Sie mit uns kommunizieren, wir informieren Sie umfassend — {iber
Verbindungen, Preise, Angebote und Rundum-Service.

Die Tickets konnen Sie telephonisch bestellen oder in den
Fahrkartenausgaben kaufen, die in allen Bahnhofen zu Threr Verfiigung stehen.
Sie konnen auch Express-Schalter oder Fahrkartenautomat benutzen, wenn Sie
genau wissen, welchen Zug Sie brauchen.

Wihrend Threr Geschéftsfahrt konnen Sie sich auf eines der modernsten
Zugsysteme Europas verlassen. Im Zusammenspiel von Intercity-Express,
Intercity / Eurocity und Interregio sind Sie in ganz Deutschland priasent. Im
festen, leicht merkbaren Stunden- oder Zwei-Stunden Takt. An Bord Komfort,
wie Sie ihn sich wiinschen. Vom Am-Platz-Service tiber Bord-Restaurant und
Bistro-Cafe bis zum Konferenzabteil mit Business-Austattung.

Auch nach lhrer Ankunft — immer mitten in der City — ist die Deutsche
Bahn weiter fiir Sie da. Auf Wunsch wartet beispielsweise ein Mietwagen am
Bahnhof oder ein 3-Sterne-Zimmer im Intercity-Hotel auf Sie.

Ubung 1. Erkliren Sie, was folgende Bezeichnungen bedeuten:

der Express-Schalter; das 3-Sterne-Zimmer; der Intercity-Zug; das
Dienstleistungsangebot; die Fahrkartenausgabe; der Ein-Stunden — Takt; das
Schliepfach; das Kartentelefon.

Ubung 2. Nennen Sie die Synonyme zu den Wértern:

die Leistung; die Fahrkartenausgabe; das Ticket; der Airport; buchen;
nutzen; verkehren.

Ubung 3. Ubersetzen Sie folgende Wortgruppen ins Deutsche:

exarb Ha T[0e3/le; NOKyNKa NpPOEe3JAHbIX OWJIETOB; HAaXOAUTHCS B
pacrnopsiKeHUH; 3aKa3blBaTh OwieT mo TelaedoHy; TPEX3BE3JOUHBIM HOMED;
OKa3bIBaTh YCIYTH; MEXIYTOPOIHUHN TOE3]1; OIUIaYuBaTh OWJIET; UCIOJIb30BAThH
aBTOMAT M0 MpoAake MPOE3IHbIX OMIIETOB; KapTOUHBIN TenedoH; y3HaBaTh 00
OTIPABIICHUM TO€3[1a; IpeaiaraTh OWUJIET B CIAJbHBIA BaroH; OTHPABIISITHCS C
wiargopmbl Ne3; Bpemst mpuObITHS

Ubung 4. Setzen Sie ein passendes Verb ein:

Die Deutsche Bahn ... mehrere Leistungen. Wahrend der Geschéftsfahrt
konnen Sie die modernsten Zugsysteme Europas ... . Sie konnen mit ICE-
Express oder mit Intercity-Zug ... . Die Fahrkarten kdnnen Sie telephonisch ...
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. Man kann die Tickets am Fahrkartenautomat oder im Express-Schalter ... .
Wihrend der Fahrt ... Thnen Bord-Restaurant, Bistro-Café und auch
Konferenzabteil zur Verfiigung.

fahren, benutzen, stehen, bieten, kaufen, bestellen
Ubung 5. Ubersetzen Sie ins Deutsche:

I'ocnoguu Imunr ener B bpemen.

['ocnonnn MBaHOB 3aKka3bIBaeT OMJIET EPBOTO Kilacca.
OOBIYHO OH MPEANOYUTAET KYTIE.

Ha Bok3asne oH y3HaeT BpeMs OTIPABIICHUS MOE3/4.
MosxHo 3a0poHupoBaTh Omiiet 10 bpemena?

[Toe3n ornpasnsiercs B 12.20.

Kyne ynoOHnee, HO nopoxe.

[Toe3n mpuoObIBaeT k neppony No2.

Hemenkass :KeJle3HONOPOKHAsE KOMIIAHMS IpEUIaraeT MaccaXupam
MHO>KECTBO YCIYT.

10. T'epmanust — cTpaHa KeJe3HbIX 10POT.

©CoNoaRwNE

Ubung 6. Lesen Sie die Werbung der Lufthansa durch. Welche Leistungen
bietet die deutsche Fluggesellschaft?

Die Deutsche Lufthansa gehort heute zu den erfolgreichsten international
tatigen Luftverkehrsgesellschaften. Zu ihrer Flotte zahlt man rund 220 moderne
Maschinen. Sie befordert rund 26,9 Millionen Fluggiste jéhrlich. Dazu
kommen fast 1,5 Millionen Tonnen Luftfracht. Sie hat direkte Flugverbindung
mit mehr als 90 Landern.

Es gibt verschiedene Ermifigungen: fiir Kleinkinder unter 2 Jahren —
90%, von 2 bis 11 Jahre — 50%, fiir Jugendliche (bis 24 Jahre) und Studenten —
25%. Im internationalen Verkehr betrdgt das Freigepick in der Economy-
Klasse 20 kg, in der Business-Klasse 30 kg, in der Ersten Klasse 40 kg. Das
Handgepiack darf nur 10 kg sein. Bei allen Reisen kann man zusétzlich
kostenlos mitnehmen: 1 Mantel, 1 Handtasche, 1 Regenschirm, 1 Kamera,
Babytragkorb. Fiir das Ubergepick bezahlt man pro 1 kg 1% des einfachen
Flugpreises der Ersten Klasse.

Ubung 7. Lesen Sie die Dialoge und iibersetzen sie ins Russische:



A. Eine Fahrkarte zweiter Klasse nach Berlin, bitte.

B. Mit welchem Zug mochten Sie fahren?
A. Ich benutze den Zug, der 11 Uhr 15 abféhrt.
B. 64 Mark, bitte.

A. Was mochten Sie, bitte?
B. Ich brauche eine Hin — und Riickfahrkarte zweiter Klasse nach Hamburg.
A. 40 Mark, bitte.

A. Mein Name ist Wagner. Ich habe eine Hin — und Riickfahrkarte nach
Wien bestellt.
B. Einen Augenblick, bitte. Ja, eine Fahrkarte ist reserviert.

v
A. Was mochten Sie, bitte?
B. Wann fahrt der Zug nach Hannover ab?
A. Der Zug fahrt 12 Uhr 10 ab.

\/

A. Was mochten Sie, bitte?

B. Ich brauche die genaue Abfahrts — und Ankunftszeit des Nachtzugs nach
Hannover.

A. Der fahrt 20 Uhr 10 ab und kommt 6 Uhr 20 an.

VI
A Ich fahre nach Miinchen. Zu welchem Bahnsteig muf ich gehen, bitte?
B. Zum Bahnsteig 3, links, die Treppe hoch.
A. Vielen Dank.

Bilden Sie einen dhnlichen Dialog. Gebrauchen Sie folgende Klisches:

Mit welchem Zug komme ich nach Kakum noe3mom s nomany B ... ?
2



Koln

Sie miissen in Berlin umsteigen, Sie
haben aber dort drei Stunden
Aufenthalt.

Wieviel Stunden fahrt der Zug bis
Zwickau?

Wann kommt der Zug nach Mainz an?

Durch welche groferen Stadte fahrt
dieser Zug?

Was kostet eine Fahrkarte nach Erfurt?

Wo kann man die Bedingungen fir
ermapigte Fahrkarten erfahren?

In der Schalterhalle finden Sie die
notigen Auskiinfte.

Wieviel Zeit haben wir noch bis zur
Abfahrt des Zuges?

Der Zug fahrt in zehn Minuten ab.

Kénpu

Bam npunerca crnenaTe nepecaaxky B
bepnune, HO Tam BaM HYXHO OyJIeT
MOJ0K/IaTh JBa Yaca.

CKOJIBKO
[{Bukay?

YyacoB HIET 1Moe3d 10

Korna mpu6siBaet nmoe3a B Maiini?

Kakue kpymnHble TOpoja mpoe3xKaeT
ATOT 1oe3a?

Ckonbko ctout 6mnet 10 Ipdypra?

I'me MOXHO  TO3HAKOMHUTBCH  C
YCIOBUSAMH TPHOOPETEHUS JIBIOTHBIX
POE3AHBIX OMIIETOB?

B kaccoBoMm 3ane wumMmeeTcs
HeoOxoiumast uHpopmarusi.

BCS
CKOJIBKO OCTaJIOCh JIO 0TXO01a rmoe3aa?

[Toe3n ornpaBnsiercs yepe3 10 MUHYT.

Ubung 8. Stellen Sie sich vor. Sie haben eine Dienstreise nach Berlin. Was
wiirden sie sagen? Erginzen Sie den Dialog:

Reisende:
Angestellte: Um neun Uhr dreifig.

> Do

: Nein, er fahrt nicht direkt. Sie miissen in Hannover umsteigen.

: Um zwolf Uhr fiinfzig. Sie haben einen giinstigen Anschluf3. Um dreizehn

Uhr funf fahren Sie dann von Hannover nach Berlin weiter.

> 2

Minuten.
: Um siebzehn Uhr zwanzig.

. VVom Gleis 5.

>0P>0>D

: Nichts zu danken.

: Wenn der Zug eine Verspatung hat, so wartet der Zug nach Berlin noch 10



Ubung 9. Beantworten Sie die Fragen:

Welche Leistungen bietet die Deutsche Bahn AG wihrend der Fahrt?
Wie kann man mit der Deutschen Bahn kommunizieren?

Wo kann man Tickets buchen lassen?

Wo kann man Fahrscheine kaufen?

Mit welchen Ziigen kann man fahren?

Welche Leistungen bietet die Deutsche Bahn nach der Ankunft?

Wie heift die bedeutendste Deutsche Luftverkehrsgesellschaft?
Welche Leistungen bietet die Lufthansa?

Nk~ wWDE

Ubung 10. Stellen Sie sich vor. Sie sind Dienstreisende. Sie miissen dienstlich
nach Hamburg fahren. Erzéhlen Sie liber Ihre Dienstreise.

Ubung 11. Sie miissen dienstlich nach Bonn fahren. Womit wiirden Sie fahren?
Mit dem Zug oder mit dem Flugzeug? Was ist flir Sie glinstiger? Warum?

Thema 2: “Im Zoll”
Lexik:

der Zoll (0) — ramoxHs

verzollen (te; t) — obnaraTh TaMOXEHHO# MOILTHHON

die Einfuhr (-en) — BB03

die Ausfuhr (-en) — BbiBO3

verbieten (verbot; verboten) — 3anmpemaTh

die Zollerklarung ausfiillen (te; t) — 3amOJHATH TAMOXKEHHYIO JEKJIAPAIIUIO
den Zoll entrichten (te; t) — ymiatuTh TAMOXXEHHYO TIONUTAHY

die Zollmarke (-n) — kBuTaHIKs 00 OIIaTe TAMOKEHHOM IMOIUTHHBI
das Einreisevisum (Visa) — Bbe3aHas Bu3a

zahlen (te; t) — mmatuth

. zollfrei — GecronLIMHHO

. der Pap (=-€) — macmopr

. die Pafkontrolle (0) — macnopTHBIH KOHTPOJIH

die zollpflichtigen Sachen — Bemu, moanexariye oraaTe MOMLIAHON
. zum personlichen Gebrauch — gyst mnunoOro MONBE30BaHMS

. die Gepéackabfertigung (-en) — odopmicHue Oaraxa

. der Termin (-e) — cpox

. das Ubergepick (=) — nuunuii Bec

. das Gepackstiick (-e) — mecTo (Oarax)

verlangern (te; t) — npojieBaTh

|
COX~NOUOA~WNE

NP R R R R R
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21. die Erlaubnis (-se) - pa3permicHue

Zoll- und Papkontrolle

Reisende: Sagen Sie bitte, wo ist hier die Zoll- und Pafkontrolle?
Beamte: Die Kontrolle wird beim Ausgang aus dem Flugplatz durchgefiihrt.

R.:

B.:

O W O O W O

™D WD

™D WD

Ihren Pap, bitte!
Hier, bitte. Sagen Sie bitte, ich habe das Einreisevisum nur fiir 3 Tage. Darf
ich im Notfall die Aufenthaltserlaubnis verlangern?
Aber selbstverstindlich. Wenden Sie sich an die entsprechende Behorden.
Und passen Sie auf! Thr Pap lauft in 3 Monaten ab. Zweck Ihrer Reise?

.. Ich reise dienstlich. Ich reise auf Einladung der Firma Weber.
.. Haben Sie die Zollerklarung?
.. Ich habe noch keine Zollerkldrung ausgefiillt. Wo kann ich ein Formular

bekommen?

.. Hier bitte ist das Formular. Fiillen Sie es bitte in deutscher und russischer

Sprache aus. Machen Sie keine Striche, sondern schreiben Sie ,,nein®. Ist
das Ihr Gepack? Wie viel Gepackstiicke haben Sie?

.. Ich habe nur einen Koffer und eine Aktentasche.
..Haben Sie etwas zu verzollen?

Soviel ich weif, nicht. Spirituosen und Zigaretten habe ich nur fiir meinen
personlichen Bedarf. Aber ich kenne die Zollregeln nicht so genau.

Sie diirfen nur 1 Liter Spirituosen zollfrei einfiihren. Haben Sie Waffe mit
oder andere Sachen, deren Einfuhr verboten ist?

: Nein, keine. Alles ist in der Zollerkldrung ausgefiillt.

.- Haben Sie den Zoll entrichtet?

: Hier ist meine Zollmarke.

: Gut, jetzt konnen Sie zur Gepackabfertigung. Stellen Sie Thr Gepack auf die

Waage.

. Bitte.

: Sie haben Ubergepick. Zahlen Sie bitte dafiir.
: Hier bitte ist die Quittung fiir das Ubergepick.
.. Alles ist in Ordnung. Gehen Sie bitte durch.

Ubung 1. Erkliren Sie folgende Begriffe:

die Zollerklarung; das Einreisevisum; die Zollmarke; die zollpflichtigen

Sachen; die Aufenthaltserlaubnis; die Gepackabferfugung

Ubung 2. Ubersetzen Sie folgende Wortgruppen ins Deutsche:
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KBUTaHIUS 00 yIulaTe TaMOXEHHOW TMOINUIMHBI; BN ISl JIMYHOTO
MOJIb30BaHUS;, TaMOXXEHHBIE TpaBUjIa; CPOK NpPeOBbIBAHWS;, BbE3JHAS BHU3A;
3al0JIHUTh TaMOXXEHHYIO JeKiapanuio; odopmiieHne Oaraxa; oOaraTh
TaMOXECHHOM MONIJIMHOM; BEIM, IOJJICKAIIIME OILIaTe IOIIJIMHOM, BHOCUTH B
TAMOXXEHHYIO JEKJIapalliio; IMAaclIOpPTHbIA KOHTPOJIb;, 3ampeliarb BBO3;
MPOJJINTh BHE3HYIO BU3Y; KBUTAHIIUS 00 OIUIaTe 3a JUIITHUN BEC

Ubung 3. Setzen Sie ein passendes Verb ein:

200 Stiick Zigaretten zollfrei ... ; die Zollerkldrung ... ; die
Aufenthaltserlaubnis ... ; die Zollregeln nicht so gut ... ; die PaBkontrolle ... ;
keine zollpflichtige Sachen ... ; den Zoll ... ; in 3 Monaten ... ; fiir das

Ubergepick ... ; das Formular ... ; die Einfuhr einigen Sachen ... ; die Zollmarke

mithaben, entrichten, ausfiillen, verbieten, zahlen, einfiihren, zeigen,
verlangern, bekommen, durchfiihren, ablaufen, kennen

Ubung 4. Lesen Sie Dialoge und iibersetzen Sie sie:
I

: Ihren Reisepap, bitte.

: Bitte schon.

.. Zweck lhrer Reise, bitte.

. Ich reise privat.

: Danke. Alles ist in Ordnung.

> o> w >

: Entschuldigen Sie, was soll ich in der Deklaration angeben?
: Da steht alles geschrieben.

: Habe ich die Zollerkldrung richtig ausgefiillt?

: Danke, alles ist in Ordnung.

® > >

: Gehoren diese Sachen Thnen?

: Ja, das ist mein Koffer.

: Wissen Sie, daf die Einfuhr des Waffens verboten ist?
. Aber das ist keine Pistole. Es ist ein Spielzeug.

® > >

11



A.: Alles ist in Ordnung.
v

.. Haben Sie zollpflichtige Sachen mit?

: Nein.

.. Doch. Sie haben 50 Packungen Zigaretten.

: Und wieviel Packungen darf man zollfrei einfiihren?
.. 10.

>T>wr

\Y

: Sie diirfen 10 Packungen Zigaretten zollfrei einfithren. Und Sie haben 30.
: Das sind Zigaretten zum personlichen Gebrauch. Ich rauche viel.

: Sie missen Zoll zahlen.

: Was soll ich zahlen?

: 20 Mark, bitte.

>0 o

Vi

- Offnen Sie bitte Thren Koffer!

: Bitte schon.

.. Alles ist in Ordnung.

: Darf ich den Koffer wieder zumachen?
: Ja, bitte schon.

>0> W

Vi

. Ist das Ihr Karton?

: Ja, diese Sachen gehoren mir.

: Leider miissen wir diese Sachen beschlagnahmen.

: Aber diese Medizin ist zum personlichen Gebrauch.
: Die Einfuhr der Rauschgifte ist verboten.

>® > w >

Bilden Sie einen dhnlichen Dialog.
Ubung 5. Kennen Sie die Zollregeln? Was kann man zollfrei einfithren?

a) Kleidung; b) Videokasseten; c) Spirituosen; d) Zigaretten; e)Autos; f)
Treibstoffe; g) Rauschgifte; h) Waffe

12



Ubung 6. Ubersetzen Sie den Dialog ins Deutsche:

: Bam macniopt, nmoxxanyicra.

: Bot, moxkanymucra.

: Bol enere B ciykeOHYI0 MOE3IKY WX 110 TPUTTIAIIEHUIO?

: 5l typucr.

: OTH Bely npuHajyexar Bam?

: Jla, aTO MOi1 Oarax.

: OTKpoiTe, noxkanyicra, Bamr yeMogaH.

: Bot, moxanyiicra. Sl npaBWIbHO 3aMOJHUI AEKJIapaluio?

: Het. V Bac ecth ¢ co00ili Bely, moajiexaliye ormiaTe MOILUIHHOM.

: Kakue Bemm?

: Paspemaercs BBo3uTh Toabko 10 mavek curaper, a y Bac 30.

: DTU cUrapeThl AJisl MOETO JIMYHOTO MOTpedaeHus. S MHOTO Kyplo.

: Bam Haz0 3an1aTuTh NOUUJIMHY.

: CKOJIBKO 5 JOJKEH 3aIIaTUTh?

: JIBaamaTe Mapox.

: 51 He 3Ham, 4TO cUTapeThl 00JIArarOTCs MOIUIUHOM.

: K coxanenuto, s momkeH KOH(QUCKOBaThH 3TH Bemd. BB0O3 opyxus u
HAapKOTHKOB 3aIIpPEILECH.

B.: Ho 310 nekapcTBo 1 urpyuika.

A.: Torna Bce B nopsiake. [Ipoxoaure, noxanyucra.

PWrErEPEEPEWEER P> W

Ubung 7. Beantworten Sie die Fragen:

Welche Sachen sind zollpflichtig?

Wieviel Packungen Zigaretten kann man zollfrei einfiihren?
Wo wird die Zoll- und Papkontrolle durchgefiihrt?

Wie fiillt man das Formular aus?

Was macht man, wenn man das Ubergepéck hat?

Wo kann man die Aufenthaltserlaubnis verlangern?

Kann man die Waffe einfiihren?

Sie haben zollpflichtige Sachen. Was sollen Sie tun?

NG wWDE

Ubung 8. Erginzen Sie folgende Sitze:

Fiillen Sie Zollerkldarung in ... Sprachen aus.

Sie haben 20 Packungen Zigaretten. Sie miissen ... .

Sie konnen ... zollfrei einfiihren.

Sie haben Ubergepick. Sie miissen ... .

Beim Ausgang aus dem Flugplatz wird ... durchgefiihrt.
Ich habe nur Sachen zum ... .

ook whE
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Bei der PaBkontrolle priift man ... .

Bei der Gepackabfertigung zeigt man ... .
. Die Einfuhr der Waffe ist ... .

. Die Einfuhr ... ist verzolit.

. Mein PaB ... in 3 Monaten ... .

I—‘O@FD.\]

1
1

Ubung 9. Stellen Sie sich vor. Sie miissen die Zoll- und Papkontrolle
durchgehen. Was machen Sie, was wiirden Sie sagen? Was sagt der Beamte?
Bilden Sie den Dialog.

Ubung 10. Stellen Sie sich vor. Sie kennen die Zollregeln nicht so genau. Sie
haben 3 Liter Spirituosen und 30 Packungen Zigaretten mit. Was sagt der
Beamte? Was wiirden Sie sagen? Bilden Sie einen Dialog.

Thema 3: “In der Firma”
Lexik:

die Unternehmung (-en) — npeanpusitre

das Tochterunternehmen (=) — nouepuee npeanpusTre, Guaral
die Institution (-en) — opranu3zanus, yupexacHue

die Gewinnerzielung (-en) — mosrydenue npuoOHLTH

die Zweckbestimmung (-en) — onpenenenue 1enu

das Einkommen (=) — noxon

die Einrichtung (-en) — yupexaenue

der Markt (=€) — peIHOK

bezeichnen (te; t) — o003HauaTh

das Gut (~-er) — ToBap

. ausgerichtet sein (war; gewesen) — ObITh HanpaBJICHHBIM Ha YTO-THOO
. der Absatzmarkt (== €) — peiHOK cOBITa

. beschranken (te; t) — orpannuuBaTh

. die Schaffung (-en) — co3nanue

. erfolgen (te; t) — cieqoBaTh, MPOUCXOIUTH

. rechtlich — npaBoBoit

Entscheidung treffen (traf; getroffen) — npuarmars perienne

. der Geschaftsfiihrer (=) — renepanbHbIil TUPEKTOP

. der Vertreter (=) — npeacraBuTelb

. der Unternehmenbesitzer (=) — Biagener; GpupMbl, IpeapUITUS
. verantwortlich sein (war; gewesen) — ObITh OTBETCTBEHHBIM 32 YTO-THOO
. die Buchhaltung (-en) — Oyxranrepckuii yger

. die Abteilung (-en) — oTnen

|
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24. verkaufen (te; t) — mpomaBathb
25. das Volumen (=) — o0beMm

26. die Subvention (-en) — noranus
27. der Entwurf (=€) - mpoekr

Was ist eigentlich Unternehmen?

Unternehmungen sind rechtlich organisierte Institutionen, die Sachgiiter
und/oder Dienstleistungen produzieren.

Die Abgrenzung zwischen Betrieb und Unternehmung ist nicht eindeutig:
Einerseits ist die Unternehmung als rechtlicher Uberbau eines oder mehrerer
technisch-organisatorischer Produktionseinheiten, die als Betriebe bezeichnet
werden, den Betrieben libergeordnet.

Andererseits werden als ‘“Betrieb” alle Arten von Institutionen
bezeichnet, in denen Giiter produziert werden, also auch private Haushalte,
offentliche Verwaltungen, Betriebe in zentral gelenkten Volkswirtschaften,
wihrend Unternehmungen nur solche Betriebe darstellen, die auf
Gewinnerzielung ausgerichtet sind und ihren Wirtschaftsplan selbst bestimmen
konnen. In diesem Fall wére der Begriff “Betrieb” weiter gefapt, als der
“Unternehmung”.

Wenn es nicht um rechtliche Fragen geht, kann man Unternehmung und
Betrieb synonym verwenden.

Unternehmungen in der modernen Industrie- und
Dienstleistungsgesellschaft sind nicht auf ihren wirtschaftlichen Zweck
beschrinkt, der im Vordergrund steht, sondern sie erfiillen in der Gesellschaft
auch politische, soziale, kulturelle und 0&kologische Funktionen. Die
Unternehmung mup damit als ein Subsystem des Systems Gesellschaft
angesehen werden.

Durch die Unternehmung erfolgt eine Umwandlung verschiedenartiger
Inputs (Betriebsmittel, Werkstoffe, Arbeit usw.) zu Output (Produkten) in der
durch das Unternehmensziel bestimmten Quantitit und Qualitit.

Unternehmungen  treffen  ihre  wirtschaftlichen  Entscheidungen
selbstindig. Diese Entscheidungen werden auf Mérkten koordiniert.

Ubung 1. Finden Sie im Text Wortgruppen mit folgenden Wortern und
libersetzen Sie ins Russische:

organisiert, Offentlich, natiirlich, verschiedenartig, wirtschaftlich,
soziotechnisch, kulturell, rechtlich, privat, modern, 6kologisch.
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Ubung 2. Nennen Sie Synonyme zu den Wortern:

der Betrieb, die Unternehmung, die Art, die Einrichtung, ansehen, sich

erweisen, entscheiden, das Produkt.

Ubung 3. Erkliren Sie folgende Begriffe:

die Unternehmung, die VVolkswirtschaft, der Wirtschaftsplan, der Betrieb,

die Dienstleistungen, die Zweckbestimmung, das Einkommen, der Markt, das
Input, das Output.

Ubung 4. Ergiinzen Sie folgende Sitze:

|
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Unternehmungen sind ... .

Wenn es nicht um rechtliche Fragen geht, ... .

Die Abgrenzung zwischen Betrieb und Unternehmung besteht in ... .
Die Zweckbestimmung der Unternehmung liegtin ... .

Als Betrieb bezeichnet man ... .

Durch die Unternehmung erfolgt ... .

Der Markt koordiniert ... .

Im Vordergrund der Unternehmungen steht ... .

Die Unternehmung muf als ... angesehen werden.

Unternenmungen treffen ... .

Ubung 5. Beantworten Sie die Fragen:

1.

bk wn

o

Sind Unternehmungen Institutionen, die Sachgiiter und Dienstleistungen
produzieren?

Sind Betriebe Institutionen?

Was ist dem Begriff ,,Betrieb® untergeordnet?

Wodurch unterscheiden sich Betriebe und Unternehmungen.

Fiir welche Bezeichnung kann man die Begriffe ,,Unternehmung® und
,,Betrieb* synonym werden?

Welche Funktionen erfiilllen Unternehmungen in der modernen
Industriegesellschaft?

7. Als was kann die Unternehmung gelten?

8. Worin liegt die Zweckbestimmung der Unternehmung?
9.

10.

Was erfolgt durch die Unternehmung?
Worauf werden die Entscheidungen der Unternehmung koordiniert?

Ubung 6. Sprechen Sie zum Inhalt des Textes paarweise.
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Ubung 7. Stellen Sie sich vor. Der Geschiftspartner ist gekommen. Erzihlen
Sie bitte liber das Unternehmen. Gebrauchen Sie folgende Klischees dabei:

Unsere Tochterunternehmen liegen
nicht nur in unserem Land, sondern
auch in anderen Lindern.

In unserem Hauptwerk arbeiten etwa
10000 Arbeiter.

Es wird im Werk in zwei Schichten
gearbeitet.

Wenn man unser Produktionsvolumen
im Geldédquivalent betrachtet, so kann
man sagen, da wir verschiedene
Erzeugnisse zu zehn Millionen Mark
produzieren.

Die Produktion deckt alle unsere
Ausgaben ab, und wir brauchen keine
Subventionen.

Unser Investitionsprogramm enthalt
die Ausgaben fiir ... .

die Rekonstruktion der Produktion
die Erneuerung /Modernisierung/ der

Ausrlistung

die Errichtung neuer Fabrikgebaude
die Errichtung von Objekten, die
gemeinsam mit anderen Léndern
gebaut werden

die  sozialen  Bediirfnisse  der
Belegschaft des Werkes

Unsere Produktion ist in der ganzen
Welt bekannt.

Wir interessieren uns fur die neusten
Entwurfe der Firma.

Welche Giterkontrolle verwenden Sie
in der Produktion?

Welche Mapnahmen treffen Sie zur
Minderung der Ausschuperzeugnisse?

Hamm JIOYEPHHUE MPEANPUATHS
pacloONOkKEHbl HE TOJBKO B Hallen
CTpaHe, HO U B IPYTUX CTPaHAaX.

Ha namem roioBHOM NpeaNpUITHH
paboraer okono 10000 pabouux.

PaGoTa Ha 3aBo/€e UIET B 1BE CMEHEI.

Ecin CUMTaTh 00BeEM HaIeun
MPOAYKIIUUA B JICHE)KHOM BBIPAKECHUH,
TO MOXHO  CKa3aTb, UYTO MBI
BBIIMTYCKAEM B I'0Jl Pa3IUYHbIX U3JICIINI
Ha 10 MUIHOHOB MapoK.

Harmre mpon3BoICTBO BIOJHE OKyMaeT
cebsi, U HaM He TpeOyeTcss HUKAKUX
JOTaLUN.

Hama  nporpamMma  KanuTaJIbHBIX
BJIOYKEHUM COJEPKUT PACXOo/bl HA ... .

PEKOHCTPYKIIMIO POU3BOJICTBA

OOHOBJIEHUE /MOIepHU3ALINI0/
000pyI0BaHUS

COOpPYXEHHE  HOBBIX  3aBOJICKHUX
KOPITYyCOB

COOpYyXE€HHUE  OOBEKTOB,  KOTOpHIE
CTPOSITCSI COBMECTHO C JAPYTUMHU

CTpaHaMH

COMMAJIbHBIC HYJKIbI KOJUICKTHBA

Hama mpoaykuus u3BecTHa BO BCEM
MHpE.

Hac wuHTEpecyroT camble NOCIEIHUE
MPOEKTHI (PUPMBI.

Kak y Bac opranm3oBaH KOHTpOJIb 3a
Ka4eCTBOM MPOAYKIUU?

Kakue Mepsl Bbl IpeAnpuHUMAETE ISl
yMeHblleHus Opaka?
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Ubung 8. Lesen Sie den Text und iibersetzen Sie ihn ins Russische:
Das Personal einer Firma

Der Geschiftsfiihrer leitet die Firma.

Die Manager sind dem Geschiaftsfilhrer unterstellt. Sie sind
verantwortlich fiir die Angestellten in ihrer eigenen Abteilung.

Die Kontoristen arbeiten im Biiro und machen auch die Buchhaltung.

Die Vertreter reisen im Lande, um Produkte der Firma zu verkaufen.

Der Lagerverwalter kontrolliert alles im Lagerhaus.

Die Sachbearbeiter arbeiten in jeder Abteilung und sind fiir ein
bestimmtes Gebiet zustindig.

Die Stenotypistin schreibt Maschine und stenographiert.

Die Sekretdrinnen sind in jeder Abteilung beschiftigt.

Der Unternehmenbesitzer heift der Arbeitgeber, das ganze Personal der
Firma sind Arbeitnehmer.

Ubung 9. Beantworten Sie die Fragen zum Text:

Wer leitet die Firma?

Wem sind die Manager unterstellt?

Wofiir sind die Manager verantwortlich?

Was machen die Kontoristen?

Wer verkauft Produkte der Firma?

Was macht der Lagerverwalter?

Was machen Stenotypistinnen und Sekretdrinnen?
Wie heifit der Unternehmenbesitzer?

Wie heift das ganze Personal der Firma?

©CoNoaRLNE

Ubung 10. Sie sind Geschiftsfithrer. Erzihlen Sie iiber das Personal Ihrer
Firma.

Ubung 11. Welche Betriebe und Unternehmungen gibt es in unserer Stadt?
Erzahlen Sie daruber.
Thema 4: “Rechtsformen von Unternehmen”
Lexik:

1. die Rechtsform (-en) — npaBoBas ¢popma
2. das Privatrecht (-e) — yvacTHO€ paBo
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unterscheiden (unterschied; unterschieden) — paznuuath
der Eigentiimer (=) — coOCTBEHHUK, Biaeel]
die Haftung (-en) — oTBETCTBEHHOCTh
beschrankt — orpann4yeHHbII
die Befiignis (-se) — nmpaBo, mostHOMOYHE
die Besteuerung (-en) — o0610xeHHE HATOTOM
das Einzelunternehmen (=) — vactHOe mpeanpusTHE
die Personengesellschaft (-en) — oOmecTBO, TOBapHIIIECTBO
11. das Vermogen (=) — cocTosiHHE, HUMYIIECTBO
12. die Kapitalgesellschaft (-en) — oG1iecTBO, KOMIAHUS
13. der Vorstand (::e) — mpaBicHue
14. die Korperschaft (-en) — kopnoparus
15. die Handelsgesellschaft (-en) — roprosoe o0mecTBO
16. die Kommanditgesellschaft (-en) — koMMaHTUTHOE TOBAPHILIECTBO
17. einbehalten (behielt ein, einbehalten) — ynepxuBatsb
18. der Komplementar (-e) — 1u4HO OTBETCTBEHHBIH KOMIAHLOH
19. das Griindungskapital (-e) — yupeautenbHbIi KarmuTasl
20. das Stammkapital (-e) — ocHOBHOI1 KanuTa
das Grundkapital (-e) — ocHOBHO# KamuTaI
21. das Eigenkapital (-e) — coOcTBeHHBIN KanmuTa
22. haften (te; t) — npuHUMATL OTBETCTBEHHOCTH
23. erheben (erhob, erhoben) — noesimaTe, yBeauunBarh
24. steuern (te; t) — ynpaBisTh
25. ausschiitten (te; t) — BeimIauMBaTH
26. der Aufsichtsrat (== ) — HaGroIaTEIbHBIN COBET
27. der Sachverhalt (-e) — o0crosiTenbcTBa Aea

|
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Arten der Unternehmen

Wem sind nicht beim Lesen von Wirtschaftszeitungen schon die vielen
Abkiirzungen aufgefallen, hinter denen sich unterschiedliche Rechtsformen von
Unternehmen verbergen: AG, GmbH, OHG, KG, GmbH & Co0.KG und viele
andere? Etwa 30 verschiedenartige Rechtsformen kann man unterscheiden, von
denen die meisten jedoch nur fiir sehr wenige Unternehmen in der
Bundesrepublik Bedeutung haben.

Zunichst sollte man zwischen Betrieben des oOffentlichen Rechts und
Betrieben des Privatrechts unterscheiden. Offentlichrechtliche Betriebe finden
wir bei Bund, Liandern und Gemeinden als Rundfunk- und Fernsehanstalten,
Sparkassen und Banken, Universitiaten, Elektrizitats- und Wasserwerke,
Verkehrsbetriebe, Entsorgungsbetriebe, Schlachthofe, Buchereien und vieles
andere mehr.
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Im privaten Recht dominieren 5 Rechtsformen. Sie unterscheiden sich vor
allem durch die Fragen der

— Haftung und Ubernahme des Risikos

— Befiignis der Geschiéftsleitung

— Finanzierung

— Besteuerung.

Bei den Einzelunternehmen und den Personengesellschaften ist immer ein
personlicher Bezug zu dem oder den Inhabern gegeben. Sie sind 1.d.R. fiir die
Leitung zustdndig und haften auch meist mit ihrem gesamten Vermogen fiir
Schulden der Unternehmung. Die Gewinne dieser Firmen werden als
Einkommen der einzelnen Eigentiimer versteuert.

Bei den Kapitalgesellschaften ist dagegen die Beziehung zu den
Eigentimern eigentlich eine Nebensache. Wichtig ist nur der eingezahlte
Kapitalanteil, nicht die Person, die sich dahinter verbirgt. Die Eigentiimer
haften fiir Schulden der Firma nur mit ihrer Kapitaleinlage. Die Gewinnsteuern
werden bei der Unternehmung, nicht bei den Eigentiimern erhoben. Das
Einkommensteuer hat daher auch den Namen ,,Korperschaftssteuer®.

Daneben sollte man die Genossenschaften nicht vergessen, die in
verschiedenen  Wirtschaftsbereichen (Bank- und Versicherungswesen,
Fischerei) und Regionen (landliche Gebiete) eine groPe Rolle spielen.

Texterldauterung:

I.d.R. — in der Regel

Ubung 1. Finden Sie im Text Sitze mit folgenden Wortverbindungen und
libersetzen Sie diese ins Russische:

unterschiedliche Rechtsformen von Unternehmen; sich unterscheiden
durch; die Beziehung zu den Eigentiimern; ein personlicher Bezug; Betriebe des
offentlichen Rechts; die Gewinne; Bedeutung haben; der eingezahlte
Kapitalanteil; haften fiir Schulden der Firma; mit ganz geringen Kapitalanteil;
Eigentiimer von privatrechtlichen Unternehmen.

Ubung 2. Erkliren Sie folgende Begriffe:
Einzelunternehmen, Aktiengesellschaft, offene Handelsgesellschaft,

Personengesellschaft, Kommanditgesellschaft, Eigenkapital, Kapitalanteil,
Stammbkapital, Komplementér, Aufsichtsrat, Haftung.
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Ubung 3. Ubersetzen Sie ins Deutsche:

1. I[lo npaBoBoii ¢dopMe  pa3aUYalOT  EIUHOJIUYHBIC  MPEANPUITHS,
TOBApHIIIECTBA U KOMIIAHUHU.

2. llpenmpusTs OTIAMYAOTCA APYr OT Jpyra B BOMpPOCax YIpaBICHUS,
OTBETCTBEHHOCTHU, (PMHAHCUPOBAHUS U HAJIOTOOOI0KEHUS.

3. B OTKpBITOM TOPrOBOM TOBAapHUIIECTBE BCE KOMITAHBOHBI HMMEIOT IPaBO
YIIPaBJICHUS JEIaMU.

4. B KOMMaHIUTHOM OOIIECTBE B YNPABJICHUU MPUHUMAIOT Y4acTHE TOJIHKO
«TIOJTHBIE» KOMIAaHbOHBHI.

5. OO1IecTBO € OrpaHMYEHHON OTBETCTBEHHOCTHIO HMEET OJHOr0 WM
HECKOJIbKUX YIPABJISIOIUX JICIaMHU.

6. OCHOBHOI KamuTaj 00IeCTBAa C OTPAHUUYCHHON OTBETCTBEHHOCTBIO JIOJKEH
cocTaBysATh Kak MuHUMYM 50 000 DM.

/. AXIIMOHEPHBIM OOIIIECTBOM PYKOBOJIUT MPABJICHUE.

8. B akmuoHepHOM OONIECTBE OTBETCTBEHHOCTh OTPAHUYMBACTCS  €T0

UMYILIECTBOM.

Ubung 4. Sehen Sie folgende Tabelle an. Bilden Sie einen Dialog nach dem
Inhalt der Tabelle:

Rechtsformen von Unternehmen

Einzelunter- Personengesellschaften Kapitalgesellschaften
nehmung
offene Kommandit- | Gesellschaft | Aktien-
Handels- gesellschaft mit gesellschaft
gesellschaft beschrinkter
Haftung
OHG KG GmbH AG
Gesetzliche §§ 1 —104 §§ 105 -160 §§ 161 - 177 | GmbHGes AktGes
Grundlage HGB HGB HGB
Bezeichnung | Inhaber Gesell- Komplementar | Gesell- Aktionér
der (Mit-) schafter Kommanditist | schafter
Eigentiimer
Griindungs- | beliebig beliebig beliebig 50.000 DM 100.000 DM
kapital Stammkapital | Grundkapital
Leitungs- Inhaber Gesell- Komple- Geschiftsfiihrer, | Vorstand
befugnis schafter je mentire gi'chvfreﬁ;@nmte” Aufsichtsrat
nach Vertrag auch Gesell-
schafterversamm-
lung
Haftung unbeschrinkt | unbeschrinkt | Komplementire | nur mit nur mit
unbeschrénkt, Einlage Einlage
Komanditisten
nur mit Einlage
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Gewinn- Gewinn unterliegt der Einkommensteuer. Je nach Hohe Gewinn unterliegt der
steuern der Einkiinfte und den personlichen Verhéltnissen Korperschaftssteuer. Bei
zwischen 0 und 53% Steuer einbehaltenen Gewinnen 50% Steuer.

Bei ausgeschiitteten Gewinn 36%
Steuer (wird beim Empfanger als
Vorauszahlung auf die
Einkommensteuer angerechnet).

Finanzier- abhdngig vom abhdngig vom abhéngig vom Aufnahme von Ausgabe neuer

ungspotential
durch
Eigenkapital

privaten
Vermogen des
Inhabers

privaten
Vermogen der
Gesellschafter

privaten
Vermogen der
Komplementire;
Aufnahme vieler

Gesellschaften
moglich

Aktien moglich

Kommanditisten
moglich

Ubung 5. Ergiinzen Sie folgende Sitze. Gebrauchen Sie angegebene Varianten:

1.

2.

o

Die offene Handelsgesellschaft (stellt eine erweiterte
Einzelunternehmung dar; ist eine komplizierte Form der Vereinigung).

In der Kommanditgesellschaft liegt die Geschiftsleitung bei (den
Komplementdren; den Kommanditisten).

Die Moglichkeiten der Eigenfinanzierung sind groper bei der (OHG;
KG).

Die Gesellschaft mit beschrinkter Haftung ist (ein selbstindiges
Steuersubjekt; kein selbstindiges Steuersubjekt; kein selbstindiges
Steuersubjekt).

Das Grundkapital der Aktiengesellschaft (kann beliebig sein; muf
mindestens 50000 DM; 100000 DM sein).

Die Haftung der Aktionire ist in der (AG; GmbH; OHG) unbeschrinkt.
Die Finanzierung ist in der OHG (vom privaten Vermogen der
Gesellschafter abhidngig; durch Ausgabe neuer Aktien moglich).

Ubung 6. Stimmt das?

1.

ok w

o

Alle Gesellschafter sind in der offenen

Handelsgesellschaft berechtigt.

zur  Geschéftsfithrung

. Aufnahme von Gesellschaften ist moglich bei der Gesellschaft mit

beschriankter Haftung.

In allen Personengesellschaften unterliegt Gewinn der Einkommensteuer.
In den Kapitalgesellschaften unterliegt Gewinn der Korperschaftssteuer.
Bei den Kapitalgesellschaften ist die Beziehung zu den Eigentiimern eine
wichtige Sache.

Im privaten Recht dominieren etwa 30 Formen.

Bei einigen Gesellschaften sind die Kunden meist gleichzeitig Eigentiimer.
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Ubung 7. Beantworten Sie die Fragen:

1.

oW
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1

Wieviel Rechtsformen von Unternehmen gibt es in der Bundesrepublik

Deutschland?

Welche Betriebe gehoren zu den 6ffentlich-rechtlichen?

Wieviel Rechtsformen dominieren im privaten Recht?

Wodurch unterscheiden sich die privaten Unternehmen voneinander?
In welchen Gesellschaften ist ein personlicher Bezug zu dem oder den

Inhabern gegeben?

Wie werden die Gewinne der Firmen versteuert?
Was ist wichtig bei den Kapitalgesellschaften?

Womit haften die Eigentiimer fiir Schulden der Firma?

Was bezeichnet man als ,,Korperschaftssteuer?
Erklaren Sie die Abkiirzungen AG, GmbH, OHG, KG, GmbH & Co. KG.

Ubung 8. Sprechen Sie zum Inhalt des Textes paarweise.

Ubung 9. Sie sind Arbeiter und Aktionir der Ruhrgas AG. Zu Besuch haben Sie
einen Geschiftspartner aus Sony Deutschland GmbH. Sprechen Sie iiber die
beiden Unternehmen, iiber die Besonderheiten beider AGs. Die Angaben {iber
diese Unternehmen konnen Sie aus der Tabelle nehmen.

Tabelle
Handelsunternehmen
Lfd | Vor- Unternehmen Umsatz Umsatz, Jahres- | Beschif-
Nr. | Jahr 1995in | Verdnd in | tiberschuf | tigte 1995
Mio. DM % 1995in | in 1000
Mio. DM
1 Ruhrgas AG15 11544 -2,1 610,0 3,0
2 39 | Sony Deutschland GmbH 3800 77,6 1,7

Thema 5: “Verhandlungen”

Lexik:

. die Verhandlungen (PI) — meperoBopsI
. der Vertragsentwurf (=€) — mpoekT goroBopa

. besprechen (besprach; besprochen) — o6¢cyxnaTh

1
2
3. das Werbematerial (-e) — pekiiamHubIii MaTepuai
4
5

. die Einwand (:-€) — Bo3paxeHue
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die Bemerkung (-en) — 3ameuanue

l6sen (te; t) — pemarh

die Beilage (-n) — mpuinoxxenwue

die Vereinbarung — cormiamenue

vereinbaren (te; t) — moroBapuBaThCs, COrIACOBBIBATH
10. auswihlen (te; t) — BeIOUpaTh, H30UpaTH

11. erhalten (erhielt; erhalten) — monyyats

12. der Auftrag (::e) — 3aka3

13. der Termin (-€) — cpok

14. vorschlagen (schlug vor, vorgeschlagen) — npeanarars
15. die Lieferung (-en) — mocraBka

16. akzeptieren (te; t) — akuenTUpOBaTh, IPUHUMATD K OILIATE
17. im Laufe — B Teuenue

18. die Vorauszahlung (-en) — aBaHCOBBIH IIJIATEK

19. unverziiglich — HememeHHO

20. der Lager (=) — ckian

21. die Bedingungen (Pl.) — ycioBus

22. verladen (verlud; verladen) — mpou3BoauThL OTIPy3Ky
23. die Anzahl (=) - koiruecTBO
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Verhandlungen

Unsere Firma hat den Vertragsentwurf mit der westdeutschen Firma
“Konti” und das Werbematerial sorgfiltig studiert. Ich bin bevollméchtigt, die
technische Seite des Geschiftes zu besprechen. Viktor Panow, Leiter der
Absatzabteilung der Firma, beschéftigt sich mit den kommerziellen Fragen.

Heute besprechen wir alle Punkte des Vertrags, verschiedene
Bemerkungen und eventuelle Einwéande. Wir beginnen von Anfang an. Wir
mochten alle Fragen operativ 10sen. Prinzipielle Fragen konnen in die Beilage
zum Vertrag nach der gegenseitigen Vereinbarung aufgenommen werden.

Der erste Punkt ist die gewlinschte Anzahl der Wagen Modell 7. Wir
mochten 10 Stiick fiir den Anfang kaufen. Vorausgesetzt, dafy wir uns iiber die
Preise einigen. Das Modell hat sich sehr gut bewihrt. Es hat eine hohe
Zuverldssigkeit. AuPerdem, es ist sehr einfach in der Fithrung. Deshalb haben
wir das Modell ausgewdéhlt.

Wir mochten sie so schnell wie moglich erhalten. Die deutsche Firma hat
im Moment sehr viele Auftrage. Und der fritheste Termin wire September
dieses Jahres. Aber wir brauchen diese Wagen dringend. Sie schlagen uns vor,
die Lieferungen von einigen Partien zu akzeptieren. Unsere Partner konnen in
diesem Fall die erste Partie im Laufe von drei Monaten liefern, nachdem Sie die
Vorauszahlung von uns erhalten. Die iibrigen Wagen konnen sie in drei
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gleichen Partien innerhalb von drei Monaten liefern. Es ist uns nicht ganz recht.
Wir mochten einige Wagen unverziiglich vom Lager bekommen. Unsere
Partner konnen nur 10 Stiick liefern. Das paft uns, wenn die {ibrigen Wagen zu
den Bedingungen der prompten Lieferung verladen werden.

Wir wiirden auch gern das bestimmte Lieferdatum der letzten Partie
wissen. Das hangt vom Produktionsprogramm und vom Auftragsbuch ab. Wir
haben also die Anzahl, die Lieferzeit und die Lieferungsbedingungen
besprochen.

Ubung 1. Finden Sie im Texte Sitze mit folgenden Wortverbindungen und
ibersetzen sie ins Russische:

die technische Seite des Geschiftes; das Werbematerial sorgfiltig
studieren; der Vertragsentwurf; die Beilage zum Vertrag; die Anzahl der
Wagen; der fritheste Termin der Lieferung; die Lieferungen akzeptieren; vom
Lager bekommen; die Vorauszahlung erhalten; liefern; die Bedingungen der
prompten Lieferung.

Ubung 2. Ubersetzen Sie ins Deutsche:

1. T'ocnoaun I1eTpoB M3YUHUT TEXHUYECKYIO CTOPOHY MTPOEKTA JIOTOBOPA.
[Ipexxne Bcero Hy»XHO OOCYIUTh KOJMYECTBO TOBapa, YCIOBUSA U CPOKHU
MOCTAaBKHU.
MBI HauMHaeM IEPETrOBOPHL.
MpsI xoTtuMm 3akynuth 200 KOMIBIOTEPOB MOIENH 292.
ToBap HaM HYKEH CPOYHO.
MBI corfiacHbI PUHSTH TOCTABKY OT/ACIIbHBIMU MAPTUSIMHU.
10 MammH MBI MOKEM MOIYYNUTHh HEMEIJIEHHO CO CKJIAa.
[ToctaBka OyJeT MPOU3ZBOAUTHCS TPEMsl OTACIBHBIMU MAPTUSIMU Yepes3
paBHbBIEC POMEXKYTKH BPEMEHHU.

9. IlapTHepsI 00S3YIOTCS TOCTABIIATH TOBAP MO rpaduKy.
10. MpsI 00cysk1aeM Takke KOHKPETHYIO JaTy MOCTAaBKHU MOCJIEIHEH MapTUH.
11. V Hammx mapTHEPOB MHOTO 3aKa30B.
12. D10 HaM HOIXOMUT.

N

0N Ok

Ubung 3. Beantworten Sie die Fragen:

1. Welches Werbematerial wurde vor den Verhandlungen studiert?
2. Welche Punkte des Vertrags besprechen die Geschéftspartner?
3. Warum hat die Firma die Wagen Modell 7 gew&hlt?

4. Wie schnell mochte die Firma die Wagen erhalten?
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Wie ist der fritheste Termin der Lieferung? Warum?

Wie wird die Lieferung erfolgen?

Wovon bekommt man einige Wagen?

Wovon hingt das bestimmte Lieferdatum der letzten Partie ab?
Passen die Lieferbedingungen der Firma?

Ubung 4. Stellen Sie sich vor. Sie sind Vertreter der russischen Firma. Sie
mochten 100 Autos Modell 292 kaufen. Sie haben Verhandlungen mit der
deutschen Firma. Erzédhlen Sie tiber diese Verhandlungen. Gebrauchen Sie den
Plan dabei:

S0k whE

Die gewlinschte Anzahl der Autos.
Die Vorziige dieses Modelles.

Der Liefertermin.

Die Lieferungsbedingungen.

Die Zahlung.

Die Unterzeichnung des Vertrags.

Ubung 5. Lesen Sie und iibersetzen Sie folgende Dialoge:

w > >

w >

> o >

W

Herr Wagner, haben Sie den Vertragsentwurf studiert?
Ja, ich habe das schon gemacht.

Und was das Werbematerial anbetrifft?

Ich habe es auch griindlich studiert.

Herr Schulz, wer soll den Vertragsentwurf vorbereiten?
Herr Wagner. Er ist bevollméchtigt, die technische Seite des Geschiftes zu
besprechen.

Herr Wagner, wieviel Autos mochten Sie kaufen?

Wir mochten fiir den Anfang 20 Autos kaufen.

Aber die Firma hat im Moment sehr viele Auftrage. Nehmen Sie vielleicht
ein anderes Modell, B 7, z.B.?

Wir ziehen B 9 vor.
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B.

A

v

Herr Wagner, warum mochten Sie dieses Modell kaufen?
Es hat eine hohe Zuverldssigkeit und ist sehr einfach in der Fithrung.

\Y

Herr Schmidt, wann konnen Sie diese Ware liefern?

Und wann brauchen Sie die Ware, Herr Panow?

Wir brauchen die Ware so schnell wie moglich.

Wir haben im Moment sehr viele Auftrige und der fritheste Termin wére
September dieses Jahres.

Vi

Herr Wagner, konnten Sie die Lieferfrist reduzieren?

Es wire moglich, wenn Sie mit der Verladung in einigen Partien
einverstanden sind.

Welche Lieferfrist konnten Sie in diesem Fall vorschlagen?

Wir konnten innerhalb von zwei Monaten ab Datum des
Vertragsabschlusses die erste Partie liefern.

VI

Herr Wagner, wie erfolgt die Lieferung anderer Wagen?
Wir werden die Ware in gleichmafigen Zeitabschnitten im Laufe von zwei
Monaten liefern. Wir iibernehmen die Verpflichtung, das planmifig zu tun.

VI

Herr Wagner, entschuldigen Sie bitte, aber wir wiirden gern das bestimmte
Lieferdatum der letzten Partie wissen.

Das hiangt vom Produktionsprogramm und vom Auftragsbuch ab. Wollen
wir zur anderen Frage kommen?

Wollen wir doch auf die Frage iiber das Lieferdatum zuritickkommen?

Ubung 6. Ergiinzen Sie den Dialog:

A.: Also meine Herren, ran an die Arbeit! Heute mochten wir unseren Vertrag

B.:
A.:

vorbereiten.

Ich glaube wir besprechen alle Punkte des Vertrags, verschiedene
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Bemerkungen und eventuelle Einwdnde. Welches Modell haben Sie
gewahlt?

.- Und warum dieses?
.- Wieviel Stuck brauchen Sie?

. Leider haben wir im Moment nicht so vielle Modelle im Lager. Vielleicht

nehmen Sie 10 Wagen Modell B 7. Sie sind dhnlich.

: Die ersten Wagen konnen Sie im Mérz bekommen. Die iibrigen bekommen

Sie innerhalb von drei Monaten. Wann konnen Sie die Wagen bezahlen?

: Das paf3t uns.
: Das hiangt vom Produktionsprogramm und vom Auftragsbuch ab.

: Das ware alles. Danke.

Ubung 7. Sie haben Verhandlungen mit dem Geschiftspartner aus deutscher
Firma. Sie mochten 20 Autos Modell A 9 kaufen. Sie brauchen die Ware
dringend. Aber im Moment haben Thre Partner viele Auftrdge und sie konnen
nicht diese Autos verladen. Was wiirden Sie tun? Bilden Sie einen Dialog.

Ubung 8. Sprechen Sie zum Inhalt des Textes paarweise.

|

COoNSUTA~WNE

Thema 6: “Unterzeichnung des Hauptvertrags”
Lexik:

der Hauptvertrag (=€) — riiaBHbIi JOTOBOP

prizisieren (te; t) — yTOUHATH

vergleichen (verglich; verglichen) — cpaBauBaTh

regeln (te; t) — yperyaupoBath

die Aufmerksamkeit schenken (te; t) — yaensars BHUMaHMe
das Entgegenkommen (=) — kommnpomucc

vorteilhaft — BeirognbIii

unterzeichnen (te; t) — moanuceIBaTH

die Zusammenarbeit (-en) — coTpyaHIYECTBO

die Einstellung (-en) — ycranoBka
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11. der Vorschlag (=€) — npemioxenme
12. bevorstehen (bevorstand; bevorstanden) — npeacTosTh

Die Unterzeichnung des Hauptvertrags

Heute unterzeichnen wir den Hauptvertrag. Wir haben schon alle
Formulierungen des Vertrags prézisiert und die Daten sowie die Kontrollziffern
endgiiltig verglichen. Ins Projekt des Vertrags sind einige Verdnderungen
eingetragen. Sie sind schon besprochen.

Es hat uns gelungen, das Preisproblem zu regeln. Wir haben Lieferfristen,
Lieferungs- und Transportbedingungen eingehend besprochen. Wir haben auch
eine grofe Aufmerksamkeit den technischen Garantien geschenkt. Endlich hat
es uns gelungen, eine Vereinbarung durch gegenseitiges Entgegenkommen zu
treffen.

Die Geschifte miissen beiderseitig vorteilhaft sein. Wir haben alles
aufmerksam durchgesehen und sind bereit, jede Seite zu paraphieren. Wir
unterzeichnen den Vertrag.

Wir sprechen einander herzlichen Dank fiir die Zusammenarbeit und fiir
sachlich konstruktive Einstellung aus. Die deutschen Partner sind dankbar fiir
interessante technische Vorschldge. Die russischen Kollegen danken fiir
herzliche Gastfreundschaft. Wir hoffen, daf uns noch eine weitere
fruchtbringende Zusammenarbeit im Interesse beider Lander bevorsteht.

Ubung 1. Erkliren Sie folgende Begriffe:

der Hauptvertrag, die technische Garantien, die Transportbedingungen,
die Lieferfristen, die Kontrollziffern.

Ubung 2. Finden Sie Verben zu folgenden Substantiven, bilden Sie
Wortgruppen und iibersetzen sie ins Russische:

den Hauptvertrag; alle Formulierungen des Vertrags;, die
Transportbedingungen; die  Aufmerksamkeit; das Preisproblem; die
Kontrollziffern; fiir die Zusammenarbeit; eine Vereinbarung; die
Veranderungen; die Geschifte, die Vorschliage

schenken, danken, vergleichen, prizisieren, eintragen, unterbreiten,
treffen, unterzeichnen, fithren, besprechen, regeln
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Ubung 3. Ubersetzen Sie ins Deutsche:

N

ONO OO

©

CeroiHst MblI TOAUCHIBAEM TJIABHBIN TOTOBOP.

[TapTHEeps! yTOuHUIU (HOPMYIUPOBKH KOHTPAKTA, CBEPUIIN JAHHBIE U
KOHTPOJIbHBIE TUPPBHI.

[TapTHEpam yaanock yperyiaupoBaTh MpoOIeMy IEHBI.

B npoekT Obuti BHECEHBI HEKOTOPBIC H3MEHEHHS.

Bce npenoxkenus mapTHEpsl BHUMATEILHO OOCY VUM,

Oco0oe BHMMaHUE OBLIO YIEICHO TEXHUYECKUM TapaHTHsIM.
[ToapoOHO 00CYXTAIUCh YCIIOBHS TTOCTABKU U TPAHCTIOPTUPOBKH.
[lapTHEpam yaanoch 1OCTUYB COTJAIICHUS OJ1aroaaps >KeJIaHuIo UJITH
HABCTpEYy JIPYT K IPYTY B CIOKHBIX BOMPOCAX.

busznec qomkeH ObITh B3aHMOBBITOTHBIM.

. [TapTHepsl nobnarogapwiiv Ipyr Apyra 3a COTPyAHUYECTBO.

Ubung 4. Erginzen Sie folgende Sitze:

NI E

Die Partner unterzeichnen den Hauptvertrag. Sie haben schon ... .
Ins Projekt des Vertrags sind ... .

Die Geschéfte miissen ... .

Die Partner sprechen einander herzlichen Dank fiir ... aus.

Es hat den Partnern gelungen ... .

Eine groPe Aufmerksamkeit schenken die Partner ... .

Es wurde eine Vereinbarung durch ... getroffen.

Die Geschiftspartner hoffen, dapf ... .

Ubung 5. Beantworten Sie die Fragen:

CoNOORODE

Was machen die Geschéftspartner?

Was geschah vor der Unterzeichnung des Vertrags?
Was wurde noch ins Projekt des Vertrags eingetragen?
Was hat den Partnern gelungen?

Was wurde noch besprochen?

Wodurch wurde eine Vereinbarung getroffen?

Wie miissen die Geschéfte sein?

Wofiir sprechen die Partner einander herzlichen Dank?
Wolfiir sind die deutschen Partner dankbar?
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Ubung 6. Lesen Sie Dialoge und iibersetzen Sie ins Russische:

w >

w >

> W

w >

w >

> o >

Sind die Formulierungen des Vertags prézisiert?

Gewif, Herr Minin. Und auferdem sind alle Daten und Kontrollziffern
verglichen.

Es scheint mir, dafj wir zu einem Ende gekommen sind.

Ich bin einverstanden.

Herr Wagner, gibt es lhretwegen viele Verdnderungen im Projekt des
Vertrages?

Nur einige. Und sie sind schon besprochen.

Und vor allem hat es uns gelungen, das Problem der Preise zu regeln, nicht
wahr, Herr Wagner?

Aber selbstverstiandlich, Herr Minin.

Herr Minin, sind Sie mit den Lieferfristen und Lieferungsbedingungen
einverstanden?

Aber gewif. Wir haben dieses Problem meinetwegen eingehend
besprochen.

Also, Herr Minin, halten wir diese Fragen fiir gelost?

Wir sind immer bereit, Ihnen entgegenzukommen, Herr Wagner.

vV

Was halten Sie von den technischen Garantien, Herr Minin?

Es freut mich, daf} es uns gelungen ist, dieses Problem auch zu regeln. Die
Geschifte miissen beiderseitig vorteilhaft sein.

Sie haben recht, Herr Minin.

VvV

Herr Minin, konnen wir mit der Unterzeichnung des Vertrags beginnen?
Aber natiirlich, Herr Wagner.

Wenn Sie einverstanden sind, Herr Minin, so bitte ich Sie jede Seite zu
paraphieren.
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B. Meine Kollegen und ich haben alles aufmerksam durchgesehen. Wir sind
bereit, den Vertrag zu unterzeichnen.

Vi

A. Herr Wagner, wir hoffen, da} die neuen niitzlichen Kontakte in der
Zunkunft fortgesetzt werden.

B. Das freut uns sehr. Unser Dank fiir interessante technische Vorschlage.
Noch einmal unsere Dankbarkeit dafiir, was unser Besuch niitzlich und
angenehm machte.

A. Alles Gute, verehrte Kollegen!

Ubung 7. Sie sind Vertreter einer Firma. Sie miissen den Hauptvertrag mit den
Geschiftspartnern aus der BRD unterzeichnen. Sie miissen Kontrollziffern
Lieferfristen, Lieferungs- und Transportbedingungen besprechen. Erzidhlen Sie
tiber die Unterzeichnung des Vertrags.

Ubung 8. Sie miissen den Hauptvertrag mit den Geschiftspartnern
unterzeichnen. Sie miissen alle Formulierungen des Vertrags prazisieren.
Ergénzen Sie den Dialog:

A.: Nun also Herr Schmidt, konnen wir heute unseren Vertrag unterzeichnen?

B.:

A.: Ich habe alles griindlich studiert. Mochten Sie einige Verdnderungen
eintragen?

B.:

A.: Unsere Preise sind niedriger als bei allen anderen Firmen.

B.:

A.: Solche technische Garantien fiir diese Waren geben auch andere Firmen.

B.:

A.: Dann wollen wir die Kontrollziffern fiir Lieferung vergleichen.

B.:

A.: Ganz so ist es bei uns.

B.:

A.: Ja, Sie haben Recht. Jetzt kénnen wir den Hauptvertrag unterzeichnen.
Danke fiir die Zusammenarbeit.

B.:

Ubung 9. Sie haben Geschifte mit den Partern aus der BRD. Sie miissen den
Vertrag unterzeichnen. Sprechen Sie dariiber. Bilden Sie einen Dialog.
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Thema 7: “Geschaftsbriefe”
Lexik:

der Geschéftsbrief (-e) — nenoBoe MuCbMo

der Schriftverkehr (=) — mepenncka

gewinnen (gewann; gewonnen) — mo0ex1aTh, 3aBOCBLIBATh
behalten (behielt; behalten) — ynepxxuBats, coxpausaTs
der Werbebrief (-€) — pexinamuoe mucsMo

das Bestitigungschreiben (=) — mucbMO-TIOATBEPKICHUE
das Erinnerungsschreiben (=) — nucbsmo-HanmoMuHaHUE
der Empfanger (=) — agpecar, moixydaresnb

rickfragen (te; t) — 3anpammBaTh, CIPaBISATHCS

der Sachverhalt (-e) — monosxenue Bemei

. der Zusammenhang (== e) — cBs13b

. abgefapt sein (war; gewesen) — ObITh COCTaBICHHBIM

. der Inhalt (=) — conepxanue

. die Anrede (-n) — oOparieHue

. der Absender (=) — agpecart, oTipaBHUTENb

. die Darlegung (-en) — uznoxxeHue, 00bACHCHHE

. der Briefschluf (= sse) — okoHuaHue nucrMa

. betreffen (betraf; betroffen) — kacaTbcs

. Mmitteilen (te; t) — coobmaTh

. das Medium (-en) — cpeacTBo

-
COo~NUTA~WNE
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Der Geschiftsbrief

Der Geschiftsbrief ist ein Medium der Kommunikation. Nach wie vor ist
er die Visitenkarte des Unternehmens. Durch den Schriftverkehr kann ein
Unternehmen Kunden gewinnen und behalten, aber auch verlieren. Je nachdem,
in welcher Form der Geschiftsbrief abgefaft ist, kann es sich um einen
Werbebrief, ein Bestitigungsschreiben, ein Erinnerungsschreiben usw. handeln.
Das Ziel eines solchen Schreibens ist das gleiche: zufriedene Kunden zu
behalten oder zu gewinnen.

Ein gewohnlicher Geschiftsbrief wird in der Regel genau gelesen und
beantwortet. Hiufig muf der Empfanger jedoch zunichst riickfragen; er
vermifit bestimmte Angaben, versteht den Inhalt nur teilweise, z.B. wegen
unbekannten Sachverhalts.

Das Schreiben von Geschiftsbriefen 14Bt sich erlernen; die zu
befolgenden Regeln und die anzuwendenden Techniken lassen sich einiiben.
Ein Geschiftsbrief sollte formal, inhaltlich und stilistisch ansprechend sein.

33



Wichtig ist dabei, den allgemeinen Zusammenhang, in den das Schreiben von
Geschiftsbrief gehort, kenntlich zu machen (kommunikativer Gesichtspunkt).

Die Sprache des Geschiftsbriefes muf klar und freundlich sein.

Was den Inhalt betrifft: Der Geschéftsbrief muf sachlich richtig sein. Der
Inhalt bezieht sich auf Fakten, die jederzeit priifbar sind.

Einen dlteren Empfanger wird er anders ansprechen als einen jungen, eine
Dame anders als einen Herrn, einen Kunden anders als einen Lieferanten.

Die Aufbauelemente des Briefes sind: Einleitung, Hauptteil und Schlup.

Ubung 1. Ubersetzen Sie folgende Wortverbindungen ins Deutsche:

OTIIPABUTDH IMHCBbMO-3alIpoC; IIMCBbMO-HAaIIOMHUWHAHUC, YACPKHUBATDb
HOKYH&TCHCﬁ; ITOJIOXKCHHUEC Bemeﬁ; COACPIKaHUC IIMCbMaA, 3allpalliBaThb
OIIPpCACIICHHBIC AJAHHBIC, HAIIMCAHHUC ACJIOBOIO IIMCbMA, OKOHYAHHC IIHCbMA,
SA3BIK I[CHOBOﬁ KOPPCCIIOHACHIINH, IMUCBMO-TIOATBCPIKACHUC, CpeacTBo
KOMMYHUKAIIUH.

Ubung 2. Merken Sie sich. Ubersetzen Sie ins Russische:

Betreff — ist ein Bestandteil des Geschéftsbriefes. Mit moglichst wenigen
Wortern — hochstens zwei Zeilen — soll der Betreff Interesse wecken und
dariiber informieren, was im Betrefftext behandelt wird.

Andere — der Empfanger sollte mit Namen angesprochen werden. Das
wirkt personlicher und sein Interesse wird geweckt. Bei wichtigen Personen
sollte man bei der betreffenden Firma telefonisch erfragen, wie der Name des
Briefempfangers korrekt geschrieben wird.

Briefanfang — der wichtigste Satz eines Geschéftsbriefes ist der erste. Er
wird auf alle Fille gelesen. Von ithm hédngt die Reaktion des Empfangers auf
den Brief ab. Deshalb iiberlegen Sie sich Briefanfang gut.

Ubung 3. Merken Sie sich die folgenden Tips fiir einen guten Briefanfang:

- Beginnen Sie mit einer Sache, die den Empfinger interessiert.

- Stellen Sie eine Frage, iiber die der Empfanger vermutlich schon nachdenkt.

- Wecken Sie die Neugier des Empfangers, indem Sie eine Sache als machbar
bezeichnen, an der er bereits gearbeitet hat.

- Vermitteln Sie partnerschaftliches Verstindnis fiir einen Miferfolg, den der
Empféanger noch nicht iberwunden hat.

Ubung 4. Lesen Sie folgende Formulierungen fiir einen guten
Geschiftsbriefschluf. Ubersetzen Sie ins Russische:
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— Wir bitten um Thr Verstindnis.

— Wir bitten um etwas Geduld.

— Wir hoffen, daf} Thnen die Informationen weiterhelfen.

— Sind Sie mit unserem Vorschlag einverstanden?

— Bitte schicken Sie uns weitere Informationen. Im voraus vielen Dank.
— Ein Termin in der kommenden Woche ist uns recht.

— Wenn Sie noch Fragen haben, lassen Sie uns dies bitte wissen.

— Wir bedauern, Thnen keine positive Antwort geben zu konnen.

— Wir sind der Meinung, daf} diese Regelung auch fiir Sie giinstig ist.

Ubung 5. Ubersetzen Sie ins Deutsche:

NogagkowdE

8.
9.
10.
11.

MpsbI HafgeeMcst Ha COTPYTHUYECTBO ¢ Bamu.

MBsI npeiaraem 3aKka34rKam BBICOKOE KaYECTBO U Pa3yMHBIEC LICHBI.
MBI XOTUM YyTOYHUTH BOIIPOCHI, KACAIOIIUECS LEHBI U TAPAHTHUN.
MpI xaeM Bamux npeaioxeHun.

MpeI nocetaem oTBeT Ha Bar 3anpoc.

K coxkanennto, Mbl HE MOYXEM J1aTh MMOJIOKUTENbHBIA OTBET.

Mb1  npemsiaraeMm Bam  yciioBHSL  MOCTaBKHM, KOTOpble  OyayT
B3aMMOBBITOJHBIMH.

MBI XOTUM pacCMOTPETH BONPOC O KOJIUYECTBE MTOCTABOK.

Mp1 Onarogapum 3a 0OCTOSITEIbHBINA OTBET.

Ecnu y Bac emie octanucs Bompocsl, COOOIIUTE HaM.

MpbI pacCUUTBIBAEM Ha IMOJIOKUTEIIBHBIA OTBET.

Ubung 6. Analysieren Sie den Geschiftsbrief ,, Angebot. Bestimmen Sie,
welche Aufbauelemente er enthélt:

Angebot fiir Herrenblazer

Sehr geehrte Damen und Herren,
vielen Dank fiir Thre Anfrage. Unsere seidenen Herrenblazer sind

qualitativ, hochwertig, modern im Schnitt und pflegeleicht. Obwohl die
Modelle erst seit kurzem auf dem Markt sind, scheinen Sie der
Verkaufsschldger dieser Saison zu werden.

Wir konnen Thnen noch folgende Blazer anbieten:

30 Stiick Art Ne 60, apricot, Grofe 48, je 125,50 DM netto
20 Stiick Art Ne 58, weif3, Grope 50, je 125,50 DM netto

10 Stiick Art Ne 58, schwarz, Grépe 50, je 125,50 DM netto
Die Blazer sind aus 80% Seide mit 20% Leinen hergestellt.
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Lieferbedingungen: Die Ware wird ca. 10 Tage nach Auftragseingang mit
unserem LKW geliefert. Wird gewdhren Zahlungsziel von 30 Tagen.
Damit Sie sich liber unser reichhaltiges Sortiment informieren konnen,
fligen wir einen neuen Katalog sowie die aktuelle Preisliste bei.
Wir freuen uns tiber Ihren Auftraf.
Mit freundlichen Griifen.
Unterschrift

Ubung 7. Schreiben Sie einen Geschiftsbrief , Auftrag. Benutzen Sie als
Muster den unterstehenden Brief.

Herrn Bach

MAN POLAND

Druckmaschinen AG

Schubert-Str.30

06040 Offenbach/Main 1.02.96

Sehr geehrter Herr Bach!
Wir danken Thnen fiir die Ubersendung des Sammelprospekts, der uns einen
Uberblick iiber Thre neuen Computeranlagen gibt. Seine technischen Daten
entsprechen unseren Bediirfnissen. Thr Modell 505 hat auf uns einen guten
Eindruck gemacht. Wir mochten etwa 5 Stiick fir den Anfang kaufen, wenn wir
uns iiber die Preise, Lieferungsbedingungen und Garantiefrist einigen. Wir
haben keine Einwidnde gegen die Vorauszahlung. Eine 10-prozentige
Vorauszahlung ist bei uns iiblich. Wir méchten aber die Preisbasis der Ware
klaren, weil der Preis hoher als im vorigen Geschift ist.
Wir sind an der kiirzesten Lieferzeit interessiert. Bei Verzogerung in Bezug auf
vertrigliche Liefertermine zahlt der Verkdufer dem Kunden eine Strafe.
Es sei betont, daf die Garantiefrist der anderen Firmen bedeutend grofer ist.
Wir mochten deswegen die Fragen {iber Garantien eingehend vereinbaren.
Unser Bestatigungsschreiben gilt als Vertragsauftrag.
Mit Interesse warten wir auf Thre Vorschlige.
In der Hoffnung auf eine langfristige Zusammenarbeit

Minin

443002, Camapa, Ten. (007) 8462 357921.
[TymkuHckas, 35. Tenekc. 4152822.
®akc (007) 8462 322574.
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HAUSLEKTURE
TEXT |
Markt

Ein ,,Markt* bildet sich iiberall dort, wo sich Anbieter und Nachfrager
treffen und ihre gegenseitigen Wiinsche mitteilen. Der eine mochte eine Ware,
der andere Geld, der eine mochte eine Wohnung haben, der andere eine
vermieten usw. Der Markt kann also 1iiber Telefon entstehen, {iber
Zeitungsinserate geschaffen werden, aber auch im Geschift und am Marktplatz
sein. Der Markt muf} sich nicht nur auf einem festen Ort beschrianken: Man
spricht auch von Weltmarkt, Olmarkt oder Rohstoffmarkt und meint dann unter
Umstdanden die Anbieter und Nachfrager eines ganzen Landes, Kontinentes
oder gar der ganzen Erde.

In einer Wirtschaft, in der der ganze Wirtschaftsablauf iiber den Markt
gesteuert wird, bleibt die Produktionsplanung und - Entscheidung dem
einzelnen Produzenten iiberlassen; der Staat hat ithm nicht hereinzureden. Er
muf aber bei seiner Entscheidung beachten, dap er nur dann verkaufen kann,
wenn er den anderen Menschen solche Giiter anbietet, die sie benédtigen. Er
muf also selbst dafiir sorgen, daf} er bei seiner Arbeit Giiter produziert, die am
Markt von anderen Menschen auch nachgefragt werden. je besser er diesen
Wiinschen entspricht, um so mehr Vorteile hat er davon: Er wird dann selbst
gut verdienen und sich die Wiinsche erfiillen konnen, die er selbst hat. Es
kommt also nicht darauf an, ob es sich um ,,gesellschaftlich niitzliche* Giiter
handelt, sondern ob diese von den Nachfragern gewiinscht werden. Was manch
einer als iiberfliissig empfindet, ist fiir den anderen oft sehr wichtig. Der Markt
soll sicherstellen, daf sich die individuellen Wiinsche erfiillen lassen, nicht nur
von der Zentrale flr richtig erachtete.

Am Markt treffen also Angebot und Nachfrage aufeinander, wobei das
Ergebnis dieses Geschehens die Preise sind. Die Preise signalisieren, ob von
bestimmten Giitern

— mehr produziert als nachgefragt werden; dann sinken die Preise und es
wird weniger interessant, diese Produktion weiter zu betreiben,

— weniger produziert als nachgefragt werden; dann steigen die Preise
und es wird reizvoller, die Produktion auszudehnen.

Man unterscheidet verschiedene Arten von Mirkten. Entsprechend den
gehandelten Leistungen oder Waren gibt es Markte fiir Grund und Boden,
Arbeitsmirkte und Kapitalmirkte, Warenmérkte und Wertpapiermarkte und
viele andere. Auf dem Boden— oder Immobilienmarkt werden bebaute und
unbebaute Grundstiicke, gewerbliche Riume (z.B. Biirordume) und
Wohnraume gehandelt. Angebot und Nachfrage treffen in diesem Bereich in der
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Zeitung aufeinander oder wenn Immobilienmakler zwischen Verkédufer und
Kéaufer, Vermieter und Mieter vermitteln. Auf dem Arbeitsmarkt wird die
menschliche Arbeitskraft angeboten und nachgefragt (z.B. beim Arbeitsamt
oder in Stellenanzeigen bzw. — gesuchen in der Zeitung). Auf dem Kapitalmarkt
geht es um Kredite und Kapitalanlagen (z.B. Darlehen, Hypotheken,
Glaubigerpapiere).

Bei den Giitermérkten differenziert man zwischen Konsum - und
Investitionsgiitermarkt. Auf dem Konsumgiitermarkt werden die Giiter des
taglichen Bedarfs den Verbrauchern angeboten (z.B. Nahrungsmittel,
Kleidung). Auf dem Investitionsgiitermarkt treffen Unternehmer aufeinander
und Produktionsmittel (z.B. Maschinen und Anlagen) werden ausgetauscht.

Derjenige Anbieter, der sich Miihe gibt, mit moglichst geringen Kosten
zu produzieren, wird bei diesem Prozef am ehesten die Nachfrager auf sich
zichen und viel verkaufen konnen. Der nicht leistungsfahige wird dagegen
untergehen. Der Markt soll also die Leistung belohnen.

In der Marktwirklichkeit geschieht es allerdings sehr oft, da} Anbieter
oder Nachfrager Absprachen treffen oder sich zusammenschlieBen und damit
den Leistungswettbewerb verfdlschen. Am gefdhrlichsten sind dabei die
,,Monopole*“, die den Wettbewerb ganz ausschalten. Der Markt kann dann seine
Steuerungsfunktion  nicht mehr  erfiilllen. Durch das  folgende
Marktformenschema wird deutlich, wieviel unterschiedliche Moglichkeiten der
Anbieter- und Nachfragezusammensetzung es gibt. Und dies sind nur einige der
vielen Marktformen.

Worter zum Text:

der Markt (=€) — pbIHOK

der Anbieter (=) — nponaseiy

der Nachfrager (=) — nokynarens, moTpeOuTEIb
vermieten (te; t) — cnaBaTh BHaeM

das Zeitungsinserat (-€) — razeTHoe 0OBSIBICHHE

der Wirtschaftsablauf (::e) — skoHoMuYecKHit porecc
das Gut (=€) — ToBap

sicherstellen (te; t) — oOecnieunBaTh, rapaHTHPOBATH
erachten (te; t) — mpu3HaBath

das Angebot (-e) — mpennoxxenue

. die Nachfrage (-n) — cipoc

. die Kapitalanlage (-n) — kanuTanoBi0KeHNE, UHBECTHUIIUS
. das Darlehen (=) — 3aem, ccyna

. der Glaubiger (=) — kpeauTop, BKIATINK

. die Investitionsgiiter (Pl.) — ocHOBHBIE cpeicTBa MPOU3BOJICTBA
belohnen (te; t) — Bo3HarpaxxnaTh

|
COo~NOUA~WNE

el ol
oOUlA WN P

38



17. der Leistungswettbewerb (-e) — appexTBHASS KOHKYPEHITUS
18. bilateral — nBycToponHwmii
19. beschrinkt — orpaHnueHHBIMI

TEXT I
AufBenhandel

Der Aufenhandel ist in unserem Leben fast zur Alltdglichkeit geworden.
Wir essen tropische Friichte, horen Musik aus japanischen Radiorecordern,
fahren in franzosischen Autos und verbringen unseren Urlaub in fremden
Landern, wobei jede Bank uns unser Geld in fremde Wahrungen umtauscht.

Allerdings werden wir auch oft genug den Problemen gegeniibergestellt,
die sich aus dieser Verbundenheit der Weltwirtschaft ergeben: Textilbetriebe
oder Kohlenzechen miissen schliefen, weil auslandische Produkte billiger sind;
die Produktion stockt in Automobilfabriken, weil Zulieferer im Ausland
ausfallen und gelegentlich wird die Befiirchtung laut, daf wir in der Zukuntft
unsere Auslandsreisen und Giiterimporte nicht mehr bezahlen kénnen. Diese
Befiirchtungen fithren dann héufig zur Forderung nach staatlichen Eingriffen
zur Beschrankung der Importe. Diese Behinderungen des Aufenhandels nennt
man Protektionismus.

Er steht im Gegensatz zu der Forderung nach Freihandel, nach der alle
auPenwirtschaftschaftlichen Beschriankungen moglichst zu beseitigen und der
dann entstehende Handels- und Zahlungsverkehr nach marktwirtschaftlichen
Grundsitzen zu steuern sein.

Gerade in wirtschaftlich schwierigen Zeiten gewinnen die Stimmen, die
sich gegen eine zu starke Abhédngigkeit vom Aufenhandel wenden, Oberwasser
und versuchen die eigenen Probleme auf die Wirtschaft im Ausland
abzuwilzen. Sie sehen Gefahren fiir die Sicherheit der Arbeitspliatze und
fordern Importbeschrankungen; sie verweisen auf die Unsicherheit in der
Versorgung und fordern die Erhaltung der einheimischen Produktion; sie
befiirchten den MifBbrauch ausldndischer Marktmacht durch {iberhohte Preise
oder Einflufnahmen auf die heimische Wirtschaft und fordern verstirkte
Autarkie (Selbstandigkeit). Wenn auch in Einzelfdllen solche Forderungen ihre
Berechtigung haben und immer die sich zwangslaufig ergebende internationale
Abhéngigkeit beachtet werden muf}, so kann man doch darauf hinweisen, daf
generell der Freithandel zwischen den Volkswirtschaften fiir alle Beteiligten
Vorteile mit sich bringt, die in der Erhéhung des Wohlstandes liegen.

Die Erleichterungen beim Waren- und Diensleistungsverkehr miissen in
Regelungen des Zahlungsverkehr ihre Ergdnzung erfahren. Dazu gehort in
erster Linie die freie Austauschbarkeit der Wéhrungen (Konvertibilitit). Oft
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wird auch als hinderlich fir die weitere Entwicklung angesehen, daf
schwankende Kurse der Wahrungen (Floating) die Aufenhandelsgeschifte mit
zusitzlichem Risiko belasten. So hatte man schon 1944 in der UN-Session von
Bretton Woods ein weltweites System fester Wechselkurse eingefiihrt, das aber
Anfang der 70er Jahre zusammenbrach. In Europa entstand das Europiische
Wihrungssystem mit festen Wechselkursen.

Zusammenfassend 14Pt sich feststellen, daf die westlichen Industrieldnder
versuchen, in ihrer Aufenwirtschaftspolitik drei Ziele zu vereinbaren. Man
kann sie als ,Magisches Dreieck der AuPenwirtschaftspolitik
zusammenfassen.

1. Freihandel. Die Vorteile eines freien Austausches von Giitern und
Produktionsfaktoren fordern die internationale Arbeitsteilung und konnen allen
beteiligten Landern Nutzen bringen.

2. Feste Wechselkurse. Feste Wechselkurse tragen zur Sicherheit der
Kalkulation der Unternehmen bei und fordern den internationalen Handel.

3. Eigenstindige Konjunkturpolitik. Die Staaten sind derzeit noch nicht
bereit, auf eine eigenstindige Wachstums - , Beschéftigungs — und Anti-
Inflationspolitik zu verzichten. Zu unterschiedlich sind die Ansichten dariiber.
Die Bundespublik Deutschland betreibt beispielsweise aufgrund der
Erfahrungen vergangener Zeiten eine von den anderen Léandern deutlich
abweichende Politik der Dominanz von Geldwertstabilitit.

Diese drei Ziele stehen nun nicht isoliert nebeneinander. Gemeinsam kann man
sie als ,,Magisches Dreieck® ansehen, dessen drei Bestandteile sich nie
gemeinsam verwirklichen lassen.

Freie
Wechsel-
kurse

eigen-
standige
Konjunk-

Das ,,Magische Dreieck* turpolitik

Der Aufenwirtschaftspolitik

Worter zum Text:

1. der AuPenhandel (=) — BHemIHSISI TOPTOBIIS
2. die Verbundenheit (-en) — TecHas cBsi3b
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11.
12.
13.
14.
15.
16.
17.

der Zulieferer (=) — mocraBIuK

der Freihandel (=) — cBoGoaHast Toprosist
umtauschen (te; t) — meHsiTh, 0OOMEHHMBATH

die Beschriankung (-en) — orpanuueHue

der Mifbrauch (=€) — 3noynorpebdieHue
tiberhohen (te; t) — upe3amMepHO NOBBILIATH

die Autarkie (0) — aBTapkus, MOJMTHKA XO3SMCTBEHHOT'O 000CO0ICHUS
die Austauschbarkeit (0) — B3aumo3aMeHSIEMOCTb
die Forderung (-en) — tpeboBanue

die Abhédngigkeit (-en) — 3aBHCUMOCTh

der Vorteil (-e) — npenmy1ecTBo

schwanken (te; t) — koaeOaTbes

die Arbeitsteilung (-en) — pa3aenenue Tpyaa
verzichten (te; t) — orka3pIBaTHCS

die Geldwertstabilitét (0) — cTaOMIBHOCTH JE€HET
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Kazanuesa Onust BuktopoBHa

JIEJIOBOU HEMELIKMH S13bIK
Metoanyeckue ykazaHus ISl CTYAECHTOB HAIPABJICHUHN MTOATOTOBKHU
«IKOHOMHUKAY, «MeHeKMEHT», «CTPOUTENBCTBOY, « IKCILTyaTAIU

TPAHCIIOPTHO-TEXHOJOTMYECKUX MAIIUH U KOMILIEKCOBY,
MU3YYaoIUX JI€JIOBOM HHOCTPAHHBIN S3bIK

Penaxrop E.®. 130T0Ba

[Toamucano x nevarn 10.12.15. ®dopmar 60x84 1/16.
Yen. neu. 1. 2,69. Tupax 120 sk3. 3aka3z 151531. Per. Nel61.

Otneuatano B U'TO Py6110BCcKOr0o MHIYCTPHUAIBHOTO HHCTUTYTA
658207, PyomoBck, yiu. TpakropHasi, 2/6.
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